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金融庁監督指針改正(2008 年 8月)に対応した 

「リレーションシップバンキング推進」支援サービス 

 

地域密着型金融推進状況を計る際の主要計数とあげられているもののうち、自助努力により達成率を高める

ことができるのは「経営改善支援」と「再生計画策定」です。 

「経営改善支援」、「再生計画策定」達成率向上のためには、まず担当者が自ら将来計画を作ることのできる

基礎技術を身につける必要があります。NSSOL社とCPC社の開発した EVシリーズの最新版は、将来計画をつ

くるための基礎技術を体系的に学習できるよう種々の工夫が施されています。 

 出来上がった将来計画をどのように評価したらよいのかがわからなければ、「経営改善支援」、「再生計画策

定」 はできません。最新版“EVシリーズ”を使用すると、基本的な評価項目から始めて、どのように評価

をおこなったらよいかを、自然に身につけることができます。 

 「経営改善支援」、「再生計画策定」達成率向上には、組織的な “将来計画作成能力の向上”、“定量的な評

価基準”の明示が不可欠です。個々の行員の将来計画作成能力向上はどうしたらよいのか、定量的な評価基準

とはどのようなものなのか、また、本部と営業店の連携の強化と無駄を排除などについて、EV シリーズの導

入（グループウェアとして）を前提とした先進的なコンサルティング・サービスを提供いたします。 

 

 

★ 本サービスにご関心のある方は、電話あるいはメールにて遠慮なくお問い合わせください。 

株式会社クレジット・プライシング・コーポレーション 

東京都中央区明石町 8-1聖路加タワー28F 

担当  ： 法月 

TEL  ： 03-3524-7220 （代） FAX： 03-3524-7221 

EMAIL ：hiroshi_norizuki@credit-pricing.com

 

★ 株式会社クレジット・プライシング・コーポレーションについて http://www.credit-pricing.com 

特徴：  信用リスクおよび企業価値評価モデル設計を主業務に創業。 

金融機関系総合研究所における経験を活かし、中立的な立場から、 

  付加価値の高い業務を提供する、独立系コンサルティング会社。 

設立：  2001 年 

顧客層：  総合商社、大手銀行、地方銀行、信用金庫、生命保険、損害保険、 

ノンバンク、証券会社、投資銀行、ファンド会社、公的機関を中心に約 150 社 

 

コーポレート・ミッション： 「日本における金融インフラ高度化への貢献」 「時価概念＝“pricing”の普及」 

 

金融工学と現実の取引の融合： 

金融工学の手法を適用しつつ、理論に走りすぎることなく、実務に即した問題解決を図ります。金融機関等 

のクライアントに対する各種評価・リスク管理モデルの設計・開発の受託コンサルティングに加え、企業の 

経営戦略および財務戦略の策定に関わるコンサルティングを数多く実施しています。 
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